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สอบถามและสาํรองที่
Tel: 085-9386299 ,02-4646524

Fax.02-9030080 ตอ่ 4326
info@perfecttrainingandservice.com
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หลกัสตูร 1 วนั

ในสภาพของการแขง่ขนัทีร่นุแรงเชน่นี้ การขายจะประสบความสําเร็จหรอืลม้เหลวนัน้ มปัีจจัยตา่งๆ มากมายที่
สง่ผลกระทบโดยตรง ไมว่า่จะเป็นสนิคา้ พนักงานขาย คูแ่ขง่ รวมถงึสภาวะแวดลอ้มตา่งๆ พนักงานจะตอ้งอาศยั
ทกัษะ เทคนคิ ลกูลอ่ลกูชนในการเพิม่ยอดขายใหไ้ดด้ว้ยการบรหิารปัจจัยตา่งๆอยา่งมปีระสทิธภิาพ หากพนักงาน
ขาดทกัษะดงักลา่วแลว้ ยอดขายยอ่มลดลงอยา่งแน่นอน หรอื เพิม่ขึน้อยา่งไมเ่ต็มที่ ดงันัน้จงึจําเป็นอยา่งยิง่ที่
พนักงานขายตอ้งเรยีนรูเ้ทคนคิและยทุธวธิใีนการขายและการบรหิารยอดขาย เพือ่สรา้งโอกาสแหง่ความสําเร็จในการ
ขายและเพิม่ยอดขายในทีส่ดุ

หลกัสตูรนี ้จงึไดพ้ัฒนาขึน้มาเพือ่ใหท้มีขาย ไดเ้รยีนรูเ้ทคนคิในการเพิม่ยอดขายอยา่งมเีป็นระบบ ไดส้ํารวจ
และวเิคราะหแ์นวทางการปฏบิตัดิา้นงานขายของตน การทํากจิกรรมดา้นการเสนอขายทีป่ระยกุตข์ ึน้ใหส้มจรงิ จนใน
ทีส่ดุเมือ่จบการอบรม ผูเ้ขา้สมัมนาสามารถสรา้งยทุธวธิใีนการเพิม่ยอดขาย และประยกุตต์อ่ยอดความรูด้า้นการขายได ้
ดว้ยตนเอง

วตัถปุระสงค:์

1. เพือ่ใหผู้เ้ขา้รับการอบรมไดท้ราบหลกัการและกลยทุธด์า้นการเพิม่ยอดขายอยา่งเป็นระบบ 
2. เพือ่ใหผู้เ้ขา้รับการอบรมสามารถนําความรูท้ีไ่ด ้ไปใชใ้หเ้กดิประโยชนส์งูสดุแกอ่งคก์ร 

หวัขอ้การฝึกอบรม/สมัมนา: เวลา 09:00—16:00 น.

Module 1 โอกาสแหง่การขาย และกลยทุธก์ารเพิม่ยอดขาย

1. เตรยีมพรอ้ม!!! ปจัจยัแหง่ความสําเร็จ
ในการสรา้งโอกาสทางการขาย เพือ่เพิม่ยอดขาย

2. วเิคราะห.์.....ปัญหาดา้นการขายและแนวทางแกไ้ข
3. เจาะแกน่.....การวเิคราะหค์ูแ่ขง่ เพือ่แสวงหาโอกาสการขาย

- ใครคอืคูแ่ขง่
- จดุออ่น จดุแข็งของค ูแ่ขง่
- เปรยีบเทยีบยอดขาย
- การตดิตามขอ้มลูและความเคลือ่นไหวคูแ่ขง่

Module 2 เพิม่ยอดขายดว้ยหนึง่สมอง สองมอื และความพรอ้ม

4. ปฏบิตักิาร ... การเพิม่ยอดขายดว้ยตวัเอง
- สรา้งระบบการทํางาน
- การวางแผนเป้าหมายการขายในแตล่ะเดอืน
- วางแผนการขายใหเ้หมาะเจาะกบัลกูคา้
- การขายอยา่งเป็นระบบเป็นข ั�นตอน
- การจัดเก็บขอ้มลูลกูคา้และความเขา้ใจลกูคา้เป็นรายๆ
- ความสมํา่เสมอในการเขา้พบ
- การทบทวนการขาย
- สรา้งพลงัใจ เพิม่ไฟใหต้วัเอง

5. กจิกรรมจาํลองสถานการณ ์การขาย เพือ่หายทุธวธิกีารเพิม่ยอดขาย
(ปฏบิตั ิพรอ้มใหเ้ทคนคิ / ความเห็นเพิม่เตมิจากวทิยากร เพือ่ใหย้อดขายเพิม่ขึน้อยา่งเป็นระบบ)

6. สรปุคาํถามและคาํตอบ

วทิยากร
อาจารยส์พุจน ์กฤษฎาธาร
อดตี ผูบ้รหิารฝ่ายขายและฝ่าย
การตลาด 
บรษัิท แอบ๊บอต ลาบอแรตอรสี จํากดั 
จากสหรัฐอเมรกิา  
บรษัิท เทเลคอมเอเชยี คอรป์อเรชัน่
จํากดั (มหาชน) 
และ  บรษัิท เบอรงิเกอร ์อนิเกลไฮม์
(ไทย) จํากดั จากเยอรมน ีเป็นตน้



อตัราคา่ลงทะเบยีน

ราคาปกตทิา่นละ 4,500 บาท + VAT 7% รวมเป็น 4,815 บาท

สมคัรกอ่นวนัที ่24 พฤศจกิายน 2558 ทา่นละ 4,000 บาท (ไมร่วมภาษีมลูคา่เพิม่)

 เฉพาะนติบิคุคลสามารถหกัภาษี ณ ทีจ่า่ย 3% ได ้

ราคานีร้วมเอกสาร อาหารวา่งและอาหารกลางวนัตลอดหลกัสตูร

ใบเสร็จคา่ลงทะเบยีน สามารถนําไปบนัทกึหกัคา่ใชจ้า่ยทางบญัชไีด ้200 %

แบบฟอรม์ลงทะเบยีน

แบบฟอรม์สําหรับลงทะเบยีนเพือ่เขา้รว่มสมัมนา

ชือ่หน่วยงาน / บรษัิท......................................................................................................................

ทีอ่ยูบ่รษัิท....................................................................................................................................

1. ชือ่................................... ตําแหน่ง ......................................... Email ......................................

2. ชือ่................................... ตําแหน่ง ......................................... Email ......................................

3. ชือ่................................... ตําแหน่ง ......................................... Email ......................................

โทรศพัท ์...............................  ตอ่ ........................................ โทรสาร ....................................

บรษัิท เพอเฟกท ์เทรนนิง่ แอนด ์เซอรว์สิ จํากดั ทีอ่ยู ่16/54 แขวงแสมดํา เขตบางขนุเทยีน 

กรงุเทพฯ 10150 Tel. 02-4646524  Mobile. 085-9386299 เลขประจําตวัผูเ้สยีภาษี 0735553003036

 เชค็ขดีครอ่มสัง่จา่ย บรษัิท เพอเฟกท ์เทรนนิง่ แอนด ์เซอรว์สิ จํากดั

 โอนเงนิเขา้บญัชอีอมทรัพย ์ธนาคารไทยพาณชิย ์สาขา พทุธมณฑล  สาย 4 เลขทีบ่ญัช ี 391-211414-7

การแจง้ยกเลกิ: ผูส้มคัรสามารถทีจ่ะยกเลกิการเขา้อบรมได ้ในกรณีทีท่า่นยกเลกิกอ่นวนังาน 10 วนั บรษัิทฯ จะหกัคา่ธรุการ 
รอ้ยละ 15 ของคา่สมคัร และในกรณีทีท่า่นยกเลกิกอ่นวนังาน 7 วนั บรษัิทฯ จะคนืเงนิรอ้ยละ 50 ของคา่สมคัร

นอกเหนอืจากนีแ้ลว้ บรษัิทฯ จะไมค่นืเงนิใดๆ ทัง้ส ิน้ การจองมผีลเมือ่ชําระเงนิเรยีบรอ้ยแลว้และโปรดแฟ็กซใ์บ Pay-in 
เพือ่เป็นหลกัฐานในการสํารองทีน่ั่ง
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